
4 offres dédiées aux TPE dans le Kiosque à Services

GEST

Aide à la création
d’entreprise

Vous voulez créer votre boîte 
avec le max de chances ?

Répond aux besoins suivants : 
•	 Monter un projet de création 

crédible
•	 Obtenir un financement
•	 Réussir le lancement de ma 

nouvelle activité

En fournissant : 
•	 Formalités administratives
•	 Dossier de financement
•	 Accompagnement à la banque
•	 Prévisionnel d’exploitation
•	 Plan de trésorerie
•	 Choix du statut juridique
•	 Outil de facturation
•	 Faisabilité du projet
•	 Etude du marché
•	 Business plan

Les points forts
pour vos clients :

  1er mois test OFFERT 
  Conseiller Rivalis de proximité dédié

Accompagnement à la 
gestion d’entreprise

Vous voulez + de résultat 
pour votre boîte et + de 

revenus pour vous ?

Répond aux besoins suivants : 
•	 Visibilité en temps réel
•	 Indicateurs clés en temps réel
•	 Gain de trésorerie
•	 Amélioration de ma rentabilité
•	 Plus de sérénité au quotidien

En fournissant : 
•	 Etude du potentiel de l’entreprise
•	 Définition d’objectifs 

professionnels et personnels
•	 Plan d’action pour atteindre les 

objectifs
•	 Simulation des impacts de 

chaque décision
•	 Outil de suivi de la rentabilité

Aide aux entreprises
en difficultés

Vous avez besoin de 
trésorerie rapidement ?

Répond aux besoins suivants : 
•	 Trouver de la trésorerie
•	 Redresser la trésorerie de 

l’entreprise
•	 Rembourser les dettes
•	 Redresser l’entreprise

En fournissant : 
•	 Etude de potentiel de l’entreprise
•	 définition et résolution des 

problèmes
•	 Prévisionnel de trésorerie
•	 Plan de règlement des créances
•	 Accompagnement au 

redressement
•	 Déclaration de cessation de 

paiement
•	 Outil de suivi de trésorerie et de 

rentabilité

Aide au développement 
du chiffre d’affaires

Vous souhaitez développer 
votre business et augmenter 

votre chiffre d’affaires ?

Répond aux besoins suivants : 
•	 Trouver des clients
•	 Développement commercial
•	 Augmenter le CA
•	 Embaucher, investir

En fournissant : 
•	 Etude de potentiel de l’entreprise
•	 définition d’objectifs 

professionnels et personnels
•	 Plan d’action pour atteindre les 

objectifs
•	 Outils de suivi des ventes
•	 Prévisionnel d’activité

  1er RDV en 48h ouvrées
  RDV de suivi mensuel chez le dirigeant

  Outils et hotline inclus



Depuis 1994, Rivalis c’est :
Un réseau de 753 Conseillers partout en France qui répondent à la 
solitude du dirigeant par un accompagnement de proximité.

+71%*

de sérénité
pour le dirigeant

Le Conseiller permet au dirigeant 
de répondre aux 6 questions 

essentielles pour son entreprise

Suis-je rentable sur ce devis, cette 
proposition, cette mission ?

Puis-je investir ?

Puis-je embaucher ?

Quelle est ma projection de résultat ?

Est-ce que mes clients me paient ?

Quelle est ma situation de mon 
entreprise aujourd’hui ?

Grâce à des outils et une méthode adaptée :

+40%*

de résultat 
d’exploitation

annuel

+
UN GPS
Henrri Pilotage
Pour connaître ses chiffres clés
en temps réel

UN COPILOTE 
Le Conseiller Rivalis
Pour prendre les meilleures décisions 
et atteindre les objectifs

4,8/5
Découvrez les avis de nos clients sur 

*Enquête réalisée sous 
contrôle d’huissier 
par téléphone et en 
face à face, menée 
sur 510 clients 
(ayant 1 an et plus 
d’accompagnement 
Rivalis), de mai à juillet 
2019.


