n'est pas toujours visible

au premier coup d'ceil !
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revelons ce “tréesor” ensemble...



Un client qui ne voit pas l'interét
n'achete pas'!
Comment rendre vos offres compréhensibles pour des ventes facilitées ?
= Et sila réponse était sous vos yeux mais cachée ?
= Et silaclé se trouvait dans la clarté des arguments ?

Ma formule pour transformer
avec une demonstration graphique

® : Voir pour comprendre

+
&) : Comprendre pour adhérer

=— Argumentation réussie




La solution créée pour vous

ReveIoSens

graphlque personnallsée"
P_-our donner a voir vos meilleurs arguments !
Objectifs de la création
Y@ Provoguer une prise de conscience de la valeur de votre offre

Y@ Travailler forme et fond en symbiose pour une com' pertinente

Y@ Faire comprendre pour faire adhérer a votre offre



reveloSens

En savoir plus sur joanov.fr/revelosens
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https://joanov.fr/revelosens/
https://joanov.fr/revelosens/

