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LES BESOINS DU TERRAIN

Financer les etudes Préparer la transmission
des enfants de son patrimoine
Reduire sa fiscalite Préparer sa retraite

Developper son patrimoine  Rentabiliser son epargne

(_ 18 millions de foyers paient des impots
' 4 320€ en moyenne

Moyenne des pensions de retraite
1510€

Coit moyen annuel par etudiant en etudes supérieures
11530€

2/3 des francais esperent transmettre un patrimoine
66% estiment ne pas s’y connaitre

< ’ 18 millions de menages sont des clients potentiels




LES BESOINS DU TERRAIN

Financer les etudes Préparer la transmission
des enfants de son patrimoine
Reduire sa fiscalite Préparer sa retraite

Developper son patrimoine  Rentabiliser son epargne

18 Millions

de ménages

Nous pouvons bien évidemment accompagner 100% de Ia
population, cependant, notre cible privilégiée concerne la classe

moyenne.

Democratiser la gestion du patrimoine



NOTRE PARTENAIRE

Finzz[e | Révelateur

groupe | de valeurs

30 ans d'experience

Depuis plus de 30 ans, ils assemblent les compeétences,
multiplient les savoir-faire, réunissent les talents pour
renforcer et adapter la construction d’'une gamme
complete de produits d’investissement pour nos clients.

1390 consultants patrimoniaux habilités

Des acteurs engagés dans I'analyse des besoins des
investisseurs sur le territoire francgais.

170 000 clients

1 centre de formation certifié
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NOTRE PARTENAIRE

Finzz[e | Révelateur

de valeurs

groupe

o Negocie et reférence les meilleurs partenaires
o S'occupe de la veille reglementaire pour les consultants

o Analyse les projets immobiliers et les secteurs
geographiques pour assurer la qualite de I'investissement

e Accompagne les consultants dans |a mise en place d’une
strategie patrimoniale

o Construit les supports de presentations pour la clientele
o Construit les supports de Formation pour les consultants

o Gere la formation reglementaire et annuelle a travers son
ecole certifiée Iso 3001

o Veille a Ia conformite des dossiers clients

o Met a disposition, juristes et experts patrimoniaux




SOLUTIONS CLIENTS

Notre ADN, la démocratisation de la gestion de patrimoine haut
de gamme. Afin d'accompagner un client vers l'atteinte de ses
objectifs, nous avons pris 'engagement de ne pas vendre Nos
produits mais de sélectionner les meilleures solutions parmi les

plus belles signatures du marché. A notre époque, ¢a fait toute
la différence.
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Colocation Déficit foncier

Mise en place

d'une stratégie patrimoniale
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NOTRE EQUIPE

Notre engagement, democratiser le conseil patrimonial
tout en accompagnant nos client a long terme. Au deld de
'aspect technique de la profession, notre métier est
avant tout un métier humain. Notre équipe vient d’horizons
professionnels variés mais avec des valeurs communes.

essentiel

Vision long terme :
Accompagner un investisseur sur un
projet de vie, nécessite du temps. Nos
equipes sont présentes a chaque étape
de la vie d’'un investisseur. Si ce n’est
pas le moment de mettre en place un
projet, nous patienterons.

L’écoute:

Avant de parler de solution, il est
pour nous de définir des
OBJECTIFS. Comprendre les besoins, les
envies, les
craintes éventuelles de nos clients.

préoccupations et les
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L’adaptabilité :
Notre richesse collective associée da
notre large gamme de produits, nous
ameéne indéniablement d adapter les
solutions aux clients.



