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RDV 1 : Diagnostic

Entretien approfondi sur votre activité, votre cible, votre concurrence, vos contraintes et vos ressources
réelles.

Entre les rendez-vous : Analyse et construction du positionnement et des piliers, avec l'aide d’une grille
d’analyse méthodologique.

RDV 2: Piliers & Ton de voix

Présentation du positionnement, des piliers et du ton de voix proposés, ajustement si besoin sur l'ensemble.
Livrable : une note de synthése stratégique écrite, positionnement, piliers validés, ton défini.

Entre les rendez-vous : Construction du guide de rédaction

RDV 3 : Restitution finale

Présentation et explication du guide de rédaction complet, comprenant votre storytelling. Restitution de la
stratégie de communication dans son ensemble.
Livrable : le guide de rédaction, prét a l'emploi.

A lissue de cet accompagnement vous repartez avec :

« L'analyse de votre marché et de votre concurrence en matiere de communication
« Votre synthese de positionnement

« Vos piliers de contenu, documentés et justifiés

« Votre ton de voix, formalisé en régles concrétes

 Un guide de rédaction prét a l'emploi

Tarif Stratégie si engagement en

Stratégie seule .
9! . Community Management

1500 € HT 1200 € HT

En option

» Accompagnement de votre équipe interne a l'appropriation de la méthode. 200 € HT
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