
Vous cherchez à vendre votre bien 
en toute sérénité ?



1. VOS MOTIVATIONS POUR LA VENTE

2. VOS EXPÉRIENCES DE VENTE
a. Déterminer le prix
b. Faire votre publicité
c. Organiser vos visites

VOTRE PROJET DE VENTE



QUI SOMMES-NOUS ?

UN RÉSEAU IMMOBILIER NATIONAL
•	 + de 5 700 conseillers indépendants

•	 De nombreuses campagnes télévisées

•	 N°1 en notoriété*

UN EXPERT DE L’IMMOBILIER
•	 Une solution clé en main

•	 Une prise en charge de votre projet de A à Z

•	 Un service de proximité 

VU À LA TV

* Parmi les réseaux de mandataires immobiliers



1. Réaliser l’audit du bien 



2. Déterminer le juste prix de votre bien



3. Mettre en valeur votre bien



Diffusion de votre bien
INTERNET

4. Réaliser un programme marketing-vente efficace

Relance des fichiers acquéreurs
	  TÉLÉPHONE	 	  E-MAILING

sur safti.fr sur des sites nationaux



5. Sélectionner les acheteurs



6. Suivre l’acheteur dans son financement 



7. Organiser les visites



8. Informer sur les diagnostics obligatoires



9. Accompagner jusqu’à l’acte authentique



Les + du « Contrat Satisfaction SAFTI »



Une communication d’envergure



Votre annonce remise en tête de liste 
chaque semaine sur leboncoin

Site n°1
+ de 15 millions de visites par mois !



Actions de marketing
Des supports publicitaires  

JOURNÉE « PORTES OUVERTES »

	      MAILINGS DE PROXIMITÉ	   PANNEAUX  



Vous informer régulièrement : le suivi



Pourquoi confier votre bien à SAFTI ?

1. Un seul interlocuteur

2. Un expert à votre service

3. Des démarches facilitées

4. Une communication nationale d’envergure

5. Une prise en charge de A à Z

6. Un " Contrat Satisfaction " unique


