WE formation

Agence de

e Parce que votre réseau professionnel est une mine d’or




UNE JOURNEE POUR OPTIMISER
VOTRE RESEAU

Dans toutes les situations ou vous aurez
besoin de répondre a la fameuse question

Que faites-vous professionnellement,
quelle est votre activité ?

Il faudra « impacter » la ou les personnes
qui vous ecoutent et faire en sorte gu’elles
se souviennent de vous et de votre
activité.

Vous n‘aurez que quelques secondes
pour le faire, alors pas d’improvisation...




Cette formation va aussi vous servir a
mettre en place les bases stratégiques de
votre réseautage .

Nous allons ensemble faire le point sur
votre réseau, Uorganiser et Uoptimiser en
fonctions de vos besoins et de vos
attentes.

Maintenant vous étes devenus des
réseauteurs Acteurs, allons plus loin ...




08h45/ 09n00

09h00 /
09h50

09h50/11h05

11h05/
11H20

11h20/
12H30

12H30/

13h45

Petit déjeuner 15 min

Présentation de la journée et des participants

Etape 1 : écris ton histoire

Pause15 min

Etape 2 : techniques d’accroches, pépites, objectif : IMPACTER son auditoire

Déjeuner
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13h45/14h10

14H10/
15h10

15H10/
15H25

15H25/
16HO0

16h00 / 17h00

Etape 3 : Role play autour du café, mises en situation et debrief

Etape 4 : Mise en place de la stratégie de réseautage:
technique, cercle, objectif, identification ...

Pause15 min

Etape 5 : Création et gestion des sphéres de réseautage par
rapport aux attentes et aux objectifs définis

Etape 6 : Mise en place d’une action de réseautage concréte ]
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4 N

MODALITES

Tarifs. 600 € HT / pax si 10 inscrits ou plus 500 € HT par personne

Dates : 22/10 ou 25/10 ou 29/10 ou 30/10 ou 31/10 2024

Lieux : a définir par WE Formation selon nombre de participants et logistique

. /
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